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Mittelfristiges Ziel:
1.000 Newsletter-Abonnenten



Kurze Vorstellung

Hallo.
Ilch bin Jan.
Und ich liebe es zu launchen.



Jan Doering

Frdher:
« Moderator
* Selbstandig










Dienstleistung Produkt



Wie schaffe ich es,
in 3 Monaten zu testen,
ob mein Produkt Kaufer findet,
ohne ein Produkt,
ein Logo, eine Website erstellen
ZU mussen?
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Erster Launch
Kombination bestehender Konzepte

Produktivitat Vermarktung &

, Produkterstellung
 Kal Zen
* Online-Off-Time « Community Building
« Accountability-Partner * |ean Startup

* Launch-Strategien
 Online-Marketing



MODERATORENWERK ‘ Home Moderations-Blog Kundenstimmen Angebote Uber uns

Bring deine Moderationskarriere
auf die nachste Stufe

Das' MODERATORENWERK hilft dir, den nachsten Schrittin
deiner Moderationskarriere zu.erreichen.

Leg gleich los und lade dir hier unsere Liste mit 27 Jobs fur
(Nachwuchs-)Moderatoren kostenlos herunter.

Deine E-Mail-Adresse Jetzt gratis downloaden




QA CITIZEN CIRCLE l@

DIGITALE NOMADEN

PODCAST




Rockstar
[Podcast




Wieso uberhaupt
Newsletter-Marketing?



Die 5 Schritte der
Rockstar Launch Strategie

PHASE 3
Value

PHASE 1
Reichweite

PHASE 5
Analyse

OPTIONAL
Produktion

PHASE 2
Interaktion

PHASE 4
Verkauf



Launch-Beispiel

500 Euro, Conversion NL-Abonnent » Kauf: 4%

100 Abonnenten: 2.000 Euro Umsatz

1.000 Abonnenten: 20.000 Euro Umsatz
10.000 Abonnenten: 200.000 Euro Umsatz
100.000 Abonnenten: 2.000.000 Euro Umsatz



Wieso Newsletter (immer noch)
der beste Marketing-Kanal ist

Die E-Mail-Adressen gehoren dir.

Das Commitment ist hoher

Du hast die volle Kontrolle.

Bei Verkaufsmails bleibt die Reichweite oben.
Du kreierst einen Unternehmenswert.

7NN

Du schaffst die Grundlage fur einen erfolgreichen Produkt-Launch.



Wieso Uberhaupt Social Media?



Organisch

Werbung B

- Newsletter
INEHEIES




Wieso Social Media?

1. Um Abonnenten fur den Newsletter zu generieren
2. Um Beziehungen aufzubauen
3. Um den Launch zu unterstUtzen

INn den Newsletter zu konvertieren!



Was machen wir
in den nachsten 4 Wochen?



Ablauf

Modul 1 Der optimale Lead-Magnet
Modul 2 Die Top-Landingpage

Modul 3 Organischer Newsletter-Auflbau
Modul 4 Newsletter-Aufbau Uber Ads

Bonus 1 Technische Einrichtung der Newsletter-Software
Bonus 2 Die optimale Willkommmens-Sequenz
Bonus 3 Das Newsletter-1x]



In diesem Kurs
behandelte Newsletter-Tools:
Convertkit und Mailchimp



Vergleich
Convertkit & Mailchimp

1.  Funktionalitat
Tagging und intelligente Automationen

2. Zustellraten
Sehr hohe Zustellraten im Vergleich zu anderen Anbietern

3. Schone Formulare und Landingpages
Formulare und Landingpages sind schon mit dabei

4. Top Usability
Sehr einfache und klare Bedienung. Und: keine Bugs

5. Bis zu 1.000 Newsletter-Abonnenten kostenlos
Plus: Umzugsservice



3 Produktivitats-Booster,
um das Maximum
aus dem Kurs herauszuholen



Nummer 1:
Launch-Kai-Zen



Nummer 2:
Online-Off-Time



Nummer 3:
Accountability-Partner



6 Wochen Newsletter-Challenge



